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会社概要
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明和地所株式会社

所在地 本 社
札幌支店
福岡支店
名古屋支店

証券コード：8869

設 立：1986年4月24日

従業員数 339名（連結526名）
※2021年12月末時点

株 式 東京証券取引所市場第１部
（東証プライム市場上場予定）

MEIWA ESTATE Co., Ltd.

代表者 代表取締役社長 原田英明 グループ事業概要

東京都渋谷区神泉町9-6

明和地所渋谷神泉ビル
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277 戸 6,843 戸 25,151 戸 37,107 戸

明和地所の歩み

変化への対応力、価値創出のDNA
46,316戸

20212010200019901986

2021年累計供給戸数

●供給戸数推移（累計）

 業界初となる全住戸100㎡以上の
「クリオ レミントンハウス武蔵野」
全100戸を発売

 東証第一部上場

声紋認証システムを
備えた物件開発

1990年代 2010年代2000年代
2016年

30周年

 非対面（Web）接客「リモートクリオ」

 業界最長の15年にわたる安心の設備保証
「CLIO SUPPORT 15」

 様々なサービスを受けることのできる
会員組織「クリオ ライフスタイルクラブ」

顧客サービス

 小学生を対象にしたサッカー大会
「CLIO CUP」開催

 湘南エリアでの「ビーチクリーン活動」

 北海道との包括連携協定

 産学連携による共同研究の実施

CSR活動

 ブランドの再定義

 地方展開（福岡支店、名古屋支店開設）

 流通事業に本格参入

 常設マンションギャラリー
「クリオ ライフスタイルサロン」開設

企業運営

 都市型コンパクトマンション
「クリオ ラベルヴィシリーズ」

 環境共生型住宅 / ZEH-M（ゼッチマンション）

 セレクトシステム「conomi」

 コロナ禍への対応 先進機能の「アタラシエ」

商品開発
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40周年
その先へ
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ビジョン
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価値ある
住まい

安全安心な
暮らし

豊かな
ライフスタイル

地域社会との

共創

選ばれる企業へ

今日も、10年後も、その先も、「ここに住んでよかった」 と思えるマンションを。
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40周年に向けて
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ACTION POLICY

40周年を見据えた行動指針
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事業内容
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分譲事業 新築マンションの開発・分譲

流通事業 不動産の売買仲介・リノベーション

管理事業 マンションの総合管理
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事業計画

６

分譲事業 450億円

流通事業

管理事業

660億円

92億円 280億円

52億円 58億円

23年/3月期 27年/3月期

売上高

経常利益

当期純利益

590億円

37億円

26億円

1,000億円

60億円

41億円

新規供給の増加による
収益基盤の強化

人的投資を主とする
積極投資により成長を加速

管理戸数の増加による
ストック収益の安定的拡大

新中期経営計画
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分譲事業クリオ神田
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•所在地 東京都千代田区
• 総戸数 52戸
• 階 層 地上14階建
• 築年月 2020年11月
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分譲事業クリオ レジダンス横濱ベイサイド
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•所在地 神奈川県横浜市神奈川区
• 総戸数 166戸
• 階 層 地上11階建
• 築年月 2020年3月
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分譲事業クリオ藤沢セントラルマークス
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•所在地 神奈川県藤沢市
• 総戸数 61戸
•階 層 地上13階建
• 築年月 2020年12月
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分譲事業クリオ ラベルヴィ武蔵小杉カルム
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•所在地 神奈川県川崎市中原区
• 総戸数 42戸
• 階 層 地上5階建
• 築年月 2020年7月
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分譲事業コロナ禍への対応

７

2020年５月にインターネットを利用した非対面での商談ツール
「リモートクリオ」をいちはやく導入

デジタルツールを活用した
より質の高い提案営業

タブレット端末・ディスプレイを用い
て、いつでも、どこでも、どの物件で
も、お客様のご要望にお応えできる
情報のご提供が可能です。



Copyright © MEIWA ESTATE Co., Ltd. All rights reserved.

分譲事業新たなニーズへの対応

８

社会の変容に対応した設備やシステムを導入

時代に求められる新しい住まいのカタチを提案

テレワークスペースの確保

自動着床エレベータープラン例
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分譲事業お客様に寄り添った商品づくり

９

組み合わせは１００万通り以上

お客様ご自身の好みに合わせてカスタマイズ
理想の住まいをオーダーメイド

キッチン設備の
グレードアップ

“建築オプション”

“設計変更”

リビング・ダイニング
を拡張

コンロ前壁設置スタイル

自由に選べる無償セレクト

コンロ前壁＋手元隠し設置スタイル

クリオ ライフスタイルサロン銀座 conomiコーナー
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分譲事業湘南エリアでの実績
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新たな生活様式への対応
リゾートライクな湘南ライフを提案

クリオ鵠沼海岸
（2018年供給）

クリオ片瀬江ノ島
（2018年供給）

クリオ茅ヶ崎中海岸グランヴィラ
（2021年供給）

湘南エリアにおいて

5年間で6物件309戸を供給

クリオ藤沢セントラルマークス
（2019年供給）

湘南エリアでの
ビーチクリーン活動（2015年~）
ライフセーバーの活動へのサポート（2018年~）
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分譲事業

環境共生型住宅への取り組み
自然環境との調和

2013年竣工
「クリオ平和台」

2016年竣工
「クリオ横濱三ツ沢」

持続可能な社会へ向けて

12

ZEHマンションの開発
脱炭素社会の実現

ZEH（ゼロエネルギー住宅）

ZEH-M oriented マンション
「クリオレジダンス横濱綱島」

2022年３月竣工
総戸数100戸

2015年度
グッドデザイン賞受賞
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流通事業中古マンション市場の拡大
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成長する首都圏中古マンション市場

出典：㈱不動産経済研究所「首都圏新築分譲マンション市場動向2021年のまとめ」
(公財)東日本不動産流通機構「首都圏不動産流通市場の動向（2021年）」を加工

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

新築供給戸数 中古成約件数

新築マンション供給戸数と中古マンション成約件数の推移

中古マンション成約件数の
上昇傾向が続く

出典：㈱リクルート「2020年首都圏新築マンション契約者動向調査」を加工

中古マンションの検討割合

43.1%

52.1%

20%

30%

40%

50%

60%

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

中古と新築を並行して検討した割合

中古マンションの検討割合は
2020年に50%を超える

単位：戸

37,189戸/2016年

57,000戸/2013年

35,772戸/2016年
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流通事業仲介店舗の拡張
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※ 2021年12月末時点

首都圏での拡充＋各支店エリアでの出店

積極的に新規出店

9店舗 15店舗

札幌
１店舗累計供給戸数

944棟

46,316戸

首都圏
8店舗

明和地所の仲介 藤沢店
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流通事業リノベーション事業の強化
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お住まいのお部屋をリノベーション

住まい探し＋リノベーション

リノベーション済マンションの販売（買取再販）

想いをカタチにする“こだわり”
常に期待以上で、お客様の人生に大きな喜びを与えるリノベーションを実現
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流通事業

商 品

一棟賃貸マンション

オフィスビル

土地

小口化商品

新たな事業領域への展開
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商品・ターゲット層の拡充により、

新事業領域へ展開

ターゲット層

富裕層

資産管理会社

事業法人

ウェルスソリューション事業

相続対策、資産運用などの様々な課題やニーズに対して、不動
産を通じたソリューションでトータルサポート。グループで
連携し、ワンストップでサービスを提供

リノベー
ション

売買仲介
マンション

開発
管理 PM

（賃貸管理）

富裕層向けビジネスを強化

2021年1月からスタート

富裕層

不動産 金融資産



Copyright © MEIWA ESTATE Co., Ltd. All rights reserved.

管理事業管理事業のサービス拡充
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サービス品質、顧客満足度、収益性のさらなる向上へ

独自開発の 「kanri.online」を800棟超に導入済

記載のデータは、オリコン顧客満足度®調査が 2021 年「分譲マンション管理会社 首都圏」調査による「Q.どの程度その企業のサービスを継続

したいか」の設問に対し、その結果を「①とても利用し続けたい、②まあ利用し続けたい、③あまり利用し続けたくない、④全く利用し続けたく

ない」の 4 段階にまとめ、「(①＋②)÷(①＋②＋③＋④)」から算出したデータです。この認定ラベルはオリコン顧客満足度®調査が公式表示し

たことを承認しています。

2021年オリコン顧客満足度ランキング 「分譲マンション管理会社 首都圏」において

小規模部門
（100戸未満）

第 位2
継続意向

%
92.5

3年の間
90％超を
継続※

※2020年：93.3% ※2019年：91.3%
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デジタルツールを活用した質の高い提案営業

AI査定等の業務効率化システムの導入

ITを通じ顧客コミュニケーション向上

各事業におけるDXを推進し、業務効率化に加え、イノベーション創出へ

VR等を活用した新たな顧客体験を創造

これまでの事例

チャットボット

今後の取り組み

自社独自のシステムソリューションを開発

DXの推進



※ 本資料は情報提供を目的としたものであり、特定の商品についての募集・勧誘・営業等を目的としたものではありません。

※ 本資料は2022年２月末日現在のデータに基づいて作成されています。

記載されている計画・予想数値等は、本資料作成時点での当社の判断であり、その情報の正確性及び完全性を保証、

または約束するものではありません。

また、予告なしに内容が変更、廃止されることがあります。

ご清聴ありがとうございました。


